


Sveriges ledande gasleverantör - stark med lokala partners

www.aga.se  - 08-706 9500 

”Förtroende, pålitlighet och kvalitet 
är grundläggande värden i vårt  
dagliga arbete för våra kunder.” 
– Per Axelsson, VD ProffPartner AB

Välkommen till ProffPartner  
- för professionella användare!

ProffPartner är en kedja i JerniaGruppen och grundades i Norge  
1980, och sedan 2007 har vi funnits på den svenska marknaden. 
ProffPartner är en leverantör av verktyg, maskiner, utrustning och 
personlig skyddsutrustning för den professionella marknaden. 

Vårt breda produktsortiment och vår kunskap om varje enskild  
artikel, en personlig service och ett stort engagemang gör oss till 
den enda leverantören av maskiner, verktyg och förnödenheter som 
du behöver. 

ProffPartner kan leverera kompletta lösningar för att förenkla och  
effektivisera inköp av förbrukningsartiklar eller enskilda produkter 
från ledande leverantörer i branschen. 

Teckna avtal med oss  
– för en enklare vardag
ProffPartner erbjuder våra kunder en heltäckande service, en smidig 
och enkel försörjning av kvalitetsprodukter. Med vårt breda sorti-
ment kan vi tillgodose hela kundens behov av maskiner, förnöden-
heter, skyddskläder, arbetsplatsutrustning etc.  

Vi kartlägger ditt behov och ger dig en heltäckande lösning, inklu-
sive assistans för rätt val av verktyg och arbetsmetoder. Dessutom 
arrangerar vi produktutbildningar för dig tillsammans med våra  
leverantörer. 

Väljer du ProffPartner, behöver du endast EN leverantör. 
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Här fi nns vi!
ProffPartner Sala
Telefon: 0224-367 70

ProffPartner Motala
0141-21 63 10

ProffPartner Hallstahammar
Telefon: 0220-225 50

ProffPartner Surahammar
Telefon: 0220-464 00

ProffPartner Köping
Telefon: 0221-157 10

ProffPartner Mjölby
Telefon: 0142-131 90

ProffPartner Västerås
Telefon: 021-15 16 40
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Ett välkänt varumärke för alla företag som 
använder tillsatsmaterial för svetsning och 

lödning i sin verksamhet.

Experter på industrimaskiner.



Floorstock
– helhetslösning med en leverantör

Yara AB sökte en lösning på att minska antalet leverantörer av lågvärdesprodukter, 
LVP (Low Value Purchasing). Valet föll på Proffpartner och deras fl oorstock-lösning. 

Efter fl era års samarbete i Norge, valde Yara AB att anlita ProffPartner AB även i 
Sverige. Det innebar att ProffPartner startade en fi lial i Köping, där Yara AB har sin 
största produktionsanläggning i Sverige. I dag används ProffPartner som huvudleve-
rantör av LVP produkter till samtliga Yaras bolag i Skandinavien.

Förändringen med att använda en fl oorstock-lösning märks tydligt; minskade lager-
varor i förrådet, minskad belastning på personalen och en nerbemanning av inköps-
avdelningen, som heller inte belastas med en massa dagligt behov av småvaror, så 
kallade anskaffningsvaror. 

– Om man vill få ner antalet leverantörer på sina förbrukningsartiklar och samla 
dessa till en leverantör, ska man defi nitivt överväga en fl oorstock-lösning med en 
anskaffningsfunktion. Att reducera antalet leverantörer till en enda är en stor fördel, 
säger Daniel Wallón, Regional Purchasing Manager i Skandinavien.  

En minskning av kostsamma transaktioner
Floorstock-tjänsten innebär en minimering av transaktioner av lågvärdesprodukter 
som ofta kostar mer än varan. I stället placeras ett skåp ut på de olika avdelningarna, 
fyllt med nödvändiga och överenskomna artiklar. Från ett centralt förråd där produkt-
beställningen sker med artikelnummer genom ett datasystem, till ett självpåfyllande 
skåp ute på golven, direkt bland användarna.   

– Varje avdelning avgör vilka produkter de behöver och informerar inköpsavdel-
ningen hur mycket de förbrukar på ett år. Därefter ser vi till, i samråd med ProffPart-
ner, att skapa ett förråd i ett skåp baserat på deras behov, berättar Daniel Wallón.

www.yarapraxair.com

Leverantör av industri- 
och livsmedelsgaser.



Service och ständig dialog
I det treåriga avtal som Yara tecknat med ProffPartner är priset på 
artiklarna fastställt, i stället är det mjuka värden som får betydelse 
i det dagliga arbetet. ProffPartner besöker Yara en gång i veckan för 
avstämning, kontrollerar förbrukningen och fyller på med varorna 
veckan därefter.  

– Den service vi får från ProffPartner är helt outstanding. Det fi na 
är att det är en och samma kontaktperson som ansvarar för skåpen 
och ser till att vi har det vi behöver. Våra anställda har en ständig 
dialog med ProffPartners ombud. Leveranserna är snabba. Säger vi 
att det är bråttom, löser ProffPartner leveransen effektivt. 

I ProffPartner har Yara inte enbart minskat sina utgifter gällande 
förbrukningsvaror utan även fått en pålitlig leverantör som sätter 
kunden i fokus. 

– Efterfrågar vi en specifi k vara fi xar ProffPartner fram den, även 
om den inte ingår i deras standardsortiment. De kan till och med la-
gerlägga produkter efter vårt behov. Målsättningen är att hitta rätt 
produkter, inte nödvändigtvis den billigaste eller dyraste. De sätter 
oss i första rum och ställer alltid upp. Att våga köpa butiker och 
etablera sig lokalt, som action för en tänkbar utökning av avtalet 
till Sverige...– Sådana leverantörer vill vi samarbeta med, avslutar 
Daniel Wallón.   

P F E R D  M A K E S  T H E  D I F F E R E N C E .

PFERD erbjuder ett hög-
kvalitativt, effektivt och 
omfattande verktygs-
program för bearbetning 
av ytor – från grovt till 
spegelblankt – och för 
kapning av material. 
Med högsta anspråk på 
effektivitet vid bearbetning 
och kvalitativa resultat.

Alltid med målet: 
Att optimera slipningen och 
kapningen, att reducera 
arbetskostnaderna och 
därmed öka lönsamheten.



Telefon: 031-44 00 45 · www.migatronic.se

TÄND  I   TRYCK  I  SVETSA

MIG/MAG TIG MMA

Produkter

ProffPartner har tillgång till ca 100 000 artiklar och samarbetar med 
marknadens viktigaste varumärken och leverantörer. Vi har ett brett  
produktsortiment av maskiner, verktyg och förnödenheter.

• Slipmaterial

• Luftverktyg och luftmaskiner

• Svetsmaskiner och tillsatsmaterial

• Gas och svetsgaser

• Städförnödenheter

• Personlig skyddsutrustning

Med vårt breda sortiment kan vi tillgodose hela kundens behov av 
maskiner, verktyg och förnödenheter. Söker du en enkel och smidig 
försörjning av denna sorts produkter? 

Då är ProffPartner leverantören för dig!

Läs mer om vårt produktsortiment på www..proffpartner.se
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Navrondeller, kapskivor och lamellrondeller
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      HETVATTEN!

   VI KÖR MED

Helly Hansen
WORKWEAR

hhworkwear.com

TORR. VARM. SÄKER. PÅ JOBBET.™

Ett fläckfritt inre



TRYCKLUFTSBOKEN
Ett uppslagsverk med över 100 sidor verktyg, slipsugar, 

tillbehör och förbrukningsmaterial.
Beställ hos din Proffpartner eller direkt från oss.

Telefon: +46 19 20 73 30 Fax: +46 19 20 73 39
E-post: info@wer.se Web: www.wer.se

POWERTOOLS SWEDEN AB utvecklar, tillverkar och marknadsför 
fyra produktområden:

www.powertools.se • Tfn 0171 – 66 30 00

• Högtryckshydraulik
• Tryckluftsverktyg och motorer
• SL Gängsystem
• Segdragande verktyg

Verksamheten ligger i Enköping vi har våra rötter i 
Bahco Kraftverktyg.

Omformargatan 10

721 37  Västerås

Telefon: 021-15 16 40

Fax: 021-156 49

E-post: info@proffpartner.se

Läs mer på www.proffpartner.se


